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[*)DataLine

polygratickou realitu

Ako sam tvrdi, k polygrafii sa dostal nahodou. Napriek tomu dnes pracuje vo firme, ktora
prevadzkuje najvicsie digitalne centrum v Eurdpe, ktorym sa moze popysit iba krajina,
akou je Ceska republika. O hlavnej myslienke DataLine Digital Centra, jeho poslani

a strategickej polohe v malom ¢eskom mestecku, ale aj o osobnych planoch a kreativite
premietnutej z pracovnych do sukromnych sfér sme sa rozpravali s Martin Bélikom,
marketingovym Specialistom spolocnosti DataLine Technology.

Pri poslednej Drupe, v roku 2016, bolo statisticky
vyhodnotené, Ze pocet navstevnikov oproti Drupe 2012
klesol. Vy ste sa vyjadrili, Ze ste pokles nepocitili a ak bol
aj pocet navstevnikov nizsi, tak ich odbornost a stupen
zaujmu bol naopak vyssi. Myslite si, Ze tento fenomén je
odrazom polygrafického trhu, a teda Ze viac ako kvantita
je v sucasnosti dolezita kvalita?

Ono se to tak miize jevit, protoze to obdobi bylo v mnoha
aspektech poznamenéno naptiklad tehdy aktualni uprchlickou
krizi. Na druhé strané to nikdy neni o poctu, ale o kvalité
navstévnika. Pro organizatory jsou vysoka ¢isla navitévnosti
samoziejmé nejlepsi referenci, aviak u vystavovatelt hraje roli
uplné néco jiného. Jejich profit se méti poctem uzavienych
obchodt nebo procest, které se diky veletrhu nastartovaly.
Ucast na veletrhu Ize jen velmi obtizné zmétit, ale rozhodné

si myslim, Ze vystavovatel se nespokoji s kvantitou, pokud
nebyla dosazena také urcita kvalita. V tomto sméru mam rad
koncept veletrhti specializovanych na konkrétni uzké oblasti -
kosmetika, audio systémy, kde se ¢astka vstupného pohybuje
fadové ve stovkach ¢i tisicich korun. Pravé tim lze vyselektovat
skutecné odborniky od tzv. "sbérac" a najednou se troven
veletrhu posune mnohem vys. Je lepsi mit 40 velmi kvalitnich
zakaznikd, nez 250 takovych, ktefi nemaji zajem. Proto

iv tomto prostoru, ve kterém se nachazime, neni 250 sedadel,
ale pouze 40 (tismév).

Tak sme sa plynule dostali k tomu, Ze april tohto roka
sa u vas niesol v znameni jednej vyznamnej novinky, a to
otvorenia DataLine Digital Center v Hotovicich. Co bolo
najdolezitejsim impulzom pre tento pocin? Kedy sa u vas
zrodila tato myslienka a ¢o si od tejto investicie slubujete?
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Tohle rozhodnuti nebylo vtibec nahlym. Takové regaly
se vzorky, jaké vidime kolem sebe, mtizeme vidét nejblize
v Barceloné, v centrale HP. A tim se dostavame k podstaté
amyslence centra. Pro jeji pfiblizeni bych tiskové stroje
v tomhle pfipadé pfirovnal k hudebnim nastrojim - kdyz se
na né divate ve vykladu, nic vam to nefika, ale kdyz slysite
nastroj hrat, je to najednou néco uplné jinyho. Rovnéz
u tiskovych ¢i dokoncovacich strojli je nejzajimavéjsi to,
co z nich vyjde ven. Vystupy, tisk, aplikace. Povazovali jsme
za dllezité seznamit lidi s tim, co ty stroje umi, a tak jsme
udélali expozici toho, co se déa diky zafizenim instalovanym
vedle v hale vyrobit. A protoze vime, Ze pro klienty je
nejzajimavéjsi to, co se vyrabi na nasich trzich, mame tu také
vzorky toho, co diky digitalnim technologiim dokazali nasi
zakaznici pro své zdkazniky vyrobit.

Neméné duilezité a zajimavé je to, ze v téchto prostorech
budou v budoucnu probihat riizna skoleni a akce nejen
pro operatory stroju, ale i pro designéry, agentury a zastupce
brandd, aby se vechny ¢lanky v procesu zadavani a vyroby
tiskovin seznamily s moznostmi vyroby. Velkym problémem
je, ze lidem chybi informovanost a pokud nevédi, ze néco
existuje, logicky si to neobjednaji. Byli by jsme radi, kdyby
byl tenhle prostor pro né inspiraci, aby vidéli, Ze se da vyrobit
mnozstvi novych a zajimavych véci.

Velmi radi bychom vzdélali trh, zdkazniky, designéry,
protoze pokud bude tlak a pozadavek na to, aby byly obaly ¢i
jiné produkty zajimavé a kvalitni zaroven, bude to povznaset
i obor tiskafiny. Toto je ta véc, kterd mtize pomoci "roztocit
kola" polygrafie.

Preco vzniklo toto europsky vyznamné centrum prave

tu, v Hofovicich a nie napriklad v Prahe, ¢i inom vi¢som
meste?
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Poloha je historicky dana, protoze tenhle objekt patfil nasi
firmé jiz dfive. Plivodni Skolici stfedisko jsme zmodernizovali
a v dubnu tohoto roku transformovali do podoby DatalLine
Digital Centra. Co se tyce polohy, tak nékdy to lidé vnimaji
tak, Ze co neni v Praze, jako kdyby neexistovalo, ale opak je
pravdou. D4 se Fici, ze témét viechny firmy maji podobna
centra mimo hlavni mésto, a to z diivodtt financ¢nich
i prostorovych. Neumim si pfedstavit, kde bychom v Praze
zaparkovali desitky aut, kterymi sem béhem skoleni lidé
piijedou. V této lokalité fungujeme jiz dlouho a strategicky je
skute¢né velmi dobfe dostupna at uz ze Slovenska, z Moravy,
zapadnich Cech, ale i z Némecka &i Rakouska. DileZita je
i skvéla dostupnost z prazského letisté.

Takze kde najblizsie v Eurdpe je centrum podobného
charakteru?

Takhle vybavené? Ziejmé nikde. Barcelona ma centrum
zaméfené na tiskové stroje HP Indigo, ale soucasné tam
nenajdete stroje dokoncovaci, jako napfiklad Scodix
a Highcon, které jsou zde.

Uz jen nase 3-denni oteviraci akce pfedznamenala,
ze o takto vybavené centrum bude urcité zajem
i do budoucna, protoze uz nyni na ni ptijelo 30 navstévniki
ze zemi mimo CR. Mohli by navstivit nap¥iklad show roomy
v zapadni Evropé, ale neuvidi v3e pod jednou stfechou a urcité
je to bude stat vic, nez u nas - co se ubytovani i servisu tyka.
A také si tuhle pracovni cestu mohou spojit s piijemnym
vyletem do Prahy, ¢i na hrad Karlstejn nebo Krivoklat, které
jsou nedaleko.

Da sa teda povedat, Ze budete reagovat skor na dopyt
od potencialnych zakaznikov, zaujemcov o $kolenie,
prehliadku a podobne?



Kromé hlavni pfednaskové mistnosti pro 40 osob, je
nejdtilezitéjSim mistem centra hala, kde jsou nainstalovany
viechny tiskové a dokoncovaci stroje. Navic mame
i pocitatovou ucebnu pro vyuku sw aplikaci ESKO, Ultimate
a HP. Disponujeme i mensi u¢ebnou pro mensi skupiny
navstévnikt. Nabizime nasim partnertim kapacitu naseho
centra pro jejich akce a setkani se zdkazniky. Mohou si sem
pozvat lidi z jinych zemi a bude zde fungovat 3kolici centrum
napfiklad pro tiskové stroje HP Indigo. Véfime, Ze viechno
co centrum nabizi, pfinese nam i nasim partnerdm komercni
uspéch, ale také jistou davku prestiZe. Stejné tak navazujeme
spolupraci s polygrafickymi kolami, protoze jejich studenti
se mohou seznamit prakticky z celou polygrafii budoucnosti
na jednom misté. Stejné tak jsme pfipraveni pofadat
pro zéjemce Skoleni na miru, podle jejich potfeb a zaméfeni.

Spolo¢nost DataLine Technology zastupuje okolo 10 -
15 zahrani¢nych partnerov, ktorych zariadenia pribliZuje
slovenskému a ¢eskému polygrafickému trhu. Podla
¢oho ste sa rozhodovali, ktoré zariadenia umiestnite
do DataLine Digital Centra?

Takhle narychlo nedokazu spocitat, jaky pocet partnert
piesné zastupujeme, protoze jich je velmi velké mnozstvi
od téch nejvétsich az po malé firmy, dodavajici naptiklad
specializovana sw fe3eni. Pokud ale prodavate stroje jedné
jediné spole¢nosti, mate napsany na triku jeji nazev, logo, tak
jste povinni prosazovat zajmy pouze této spole¢nosti. A to
presto, ze ne viechny technologie od ni jsou 100% -ni. My
nemame na triku zadné logo, jsme Dataline a miZzeme si
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dovolit vybirat z produktit dostupnych na trhu jen ty nejlepsi.
Pokud bych to mél promitnout na nase portfolio, vypadalo
by to asi takhle: kdyby napf. HP vyrdbélo laserovy vysek,

a ten by nebyl tim nejkvalitnéjsim na trhu, s trickem HP bych
o ném musel tvrdit opak. JelikoZ jsme DataLine, umime si
fict: ,Ok, HP mame radi, ale nejlepsi vysekovy stroj ma firma
Highcon." Svoboda zvolit si znacky a technologie je nase
vyhoda, kterou si korporatni firmy nemohou dovolit. Oni sami
védi, Ze nékteré z jejich produktil nestoji za nic, ale znacka je
nepusti. Takze odpovéd na vasi otazku zni, ze do DataLine
Digital Centra jsme si vybrali to nejlepsi od nasich partnert.

Ktoré technolégie teda moZu navstevnici najst u vas,
v DataLine Digital Centre pod jednou strechou a v plnej
prevadzke?

HP Indigo 12000 - digitalni tiskovy stroj formatu B2+
s vysokou drovni kvality tisku a produktivity. HP Indigo
7900 - digitalni tiskovy stroj s nejvy3si moznou produktivitou
v archovém formatu SA3+. Scodix Ultra 202 - digitdlni
zuslechtovani plosnymi, reliéfnimi efekty a folii. Highcon
Euclid 11T - technologie pro digitdlni fezani a ryhovani
na formatech B1/B2. Motion Cutter - laserovy vysekovy stroj
pro maximalni format B2 a Kongsberg - digitalni fezaci sttl.

Planujete technolégie vystavené vo vasom novom
digitalnom centre obmieiat v suvislosti s modernizaciou?

Obnova je planovana v horizontu 1-3 let, neni to ale tak,
ze kvtili néjaké kosmetické odlisnosti budeme hned kupovat
komplet nové zafizeni. Pro nas méa smysl mit z kazdé kategorie
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hlavniho zastupce. Mame zde zafizeni, ktera jsou do jisté miry
univerzalni, protoze pokud sem umistime néco vyslovené
specializované, zajimalo by to mozna jen par firem. Takto je
spektrum Siroké a domnivam se, ze kazdy zakaznik si zde
umi najit minimalné jeden bod zdjmu. Vzhledem k tomu,

Ze vétSina zafizeni je v centru zcela novych, zatim obménu
pochopitelné jesté neplanujeme. Pokud se vsak v brzké dobé
objevi néjaky "hyperkosmicky" stroj, ktery bude mit lepsi

a zajimavéjsi vlastnosti, samoziejmé, Ze obnovu udélame i dfive.

Vo vasom portfoliu je Siroka paleta znaciek a zariadeni.

Dokazete v tomto smere pokryvat aj servisné poziadavky
zakaznikov na zakupené stroje?

Nam nikdy neslo pouze o prodej zafizeni. Ta zafizeni musi
fungovat, slouzit a na to je potfebny kvalitni servis a podpora
z nadi strany. Na3i strategii je tedy nejen stroje prodavat, ale je
iservisovat a hledat fedeni pro zakaznika. Pokud se s nami
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vyvojem, kdy to nebylo tplné jednoduché, ale nasli jsme
spolecnou cestu. Partnerstvi v byznysu je jako partnerstvi

v manzelstvi - kvtli prvni neshodé se piece nemtizete

rozejit a pohfbit vybudovany vztah. Vztahy by mély koncit
pouze tehdy, kdyz je partnerstvi nefesitelné - jak v byznysu,

i soukromém Zivoté. Pro nas je dilezité byt s partnery, jak se
fika, v dobrém i ve zlém. ProtoZe pouze s nimi dokazeme fesit
a vymyslet nové véci.

Da sa teda povedat, Ze ste takto viac objektivni?

Myslim si, Ze ano a myslim, Ze je to tim, Ze lidé v DataLine
maji mnoho zku$enosti a mnohym si prosli. Znam lidi,
ktefi cely Zivot prodavaji pouze digitalni stroje, ale my jsme
v polygrafii desitky let a pfisli jsme do kontaktu s mnoha,
i klasickymi technologiemi. TakZe pfestoze se ¢asto bavime
o digitalnich technologiich, velmi dobfe vime, jak funguji
i klasické technologie a jaké jsou jejich limity. Nepostupujeme

S Robertom Vanom na fotografickom workshope

zahranicni dodavatel bavi o budouci spolupraci, a tedy zda
chceme prodavat jejich zafizeni, tak jedna z prvnich otazek,
ktera je na stole, je, zda budeme délat servis na tento typ
zafizeni my. Bez splnéni tohoto pozadavku nejsme ochotni
spolupraci navazat. Zda se nam totiz neseriozni nékomu néco
prodat a nasledné mu fici: ,Servis vam na to udélaji tihle

a tihle." To je nesmysl. Zakaznik ocekava od svého dodavatele
podporu nejen obchodni, ale také technickou.

Takze portfolio partnerov obmienate, alebo je to skor
dlhodoby vztah?

Zdravé jadro na3eho portfolia se t¢éméf neméni. Tvoii ho

stabilni partnefi, se kterymi mame nastavené dlouhodobé,
fungujici vztahy. S mnoha partnery jsme si prosli jistym
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podle americkych prezentaci s tendenci tvrdit, Ze digital je
supr a ofset je out. Vime, jakd je makulatura v realité, jak
dlouho se pfipravuiji stroje, zname to a velmi nam to pomaha.
Jdeme dlouha léta s vyvojem polygrafie a neprodavame to,

co jsme prodavali pfed 20 lety. V tom je nase vyhoda.

Nechci nikoho urazit, ale korporatni znacky jen tézko
vidi polygrafickou realitu. Vidi vlastni produkty a snazi se
zakazniky do této bubliny vtésnat. My to délame naopak
- vybirame si pravé ty, které piesné do této reality pasuji.
Castokrat jsme my ti, ktefi se dohaduji s nasimi dodavateli
a argumentujeme jim realnou situaci na trhu. Darmo nam
nékdo bude mluvit o néjakych super specialnich papirech,
kdyz je na cesko-slovenském trhu nikdo nepouziva. Hleddame
realitu aplikovatelnou na ceského a slovenského zékaznika
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ajdeme po praktické strance véci. Tyto aspekty nas do jisté
miry ¢ini nezavislymi, do jisté miry svobodnymi a do jisté
miry nds trosku omezuji v tom, Ze nemdme tu drzost nabizet
véci, které nemaji smysl.

Moderné technologie, ktoré patria do vasho portfolia
su navrhnuté tak, aby ulahcovali Zivot ludom, ktori ich
obsluhuju. Nie je to dvojsecna zbraii, Ze zrazu aj amatéri
dostanu pocit, Ze je to jednoduché a vietko dokazu?
Kazdy ¢lovek, ktory ma fotoaparat je fotograf, kazdy,
kto pracuje s grafickym programom je grafik a kazdy,
kto vie obsluzit tlacovy stroj, je tlaciar?

Ja bych fekl, Ze ani ne. Polygratie byla dlouhou dobu
o klasickych strojich a ti, ktefi v ni pracovali, byli vétSinou lidé
femeslného typu. Nyni nastoupily na scénu pocitace a tito
lidé maji najednou z toho obavy. Takze v polygrafii je to spise
opacné.

Kdyz si vsak pfedstavim ty 14-leté déti, které maji mobil
prirostly k rukam, vyberou si spise obsluhu ofsetového stroje,
nebo obsluhu pocitace napojeného na zafizent, ze kterého
vypadavaji potisténé papiry? Druhd moznost je zfejmé
pravdépodobnéjsi. Dalsi véc je ta, ze klasické tiskarny dnes
maji problém najit klasickych tiskate a téch je skute¢né ¢im
dal tim méné. Digitalni zafizeni jsou pro starsi skutecné
obavou, ale pro mladé alternativou do budoucna a dokonce
inase zkuSenosti z instalaci nam napovidaji, ze obsluhovat PC
se da naucit dfive nez naucit se femeslnou tiskafinu.

Klasicka otazka pri ¢esko-slovenskom rozhovore:
Ako by ste porovnali rozdiely ¢eského a slovenského
polygrafického trhu?

Slovensky trh ma jedno specifikum - jsou tady mega velké
tiskarny, pak jedna velka propast a nasledné malé tiskarny.
Chybi zde ta stfedni vrstva, kterou nastésti v Cechach
stale mame. Velké firmy pisobici na Slovensku jsou casto
orientované na export a tedy unikatni vlastnost digitalni
technologie, kterou je okamzita dostupnost na trhu, nehraje
pro né velkou roli. Samoziejmé, Ze rychlost dodavky ma své
opodstatnéni, ale tady se to pohybuje spiSe v horizontu dni
nez hodin.

Nemohu v3ak tvrdit, Ze si zakazniky vybirame podle
velikosti. Mame zakazniky z fad velkych firem, ale i firmu,
kterou tvofi tii lidé, ma vlastni tiskovy stroj HP Indigo a je
uspésna. To, zZe je firma velka a ma na tiskovy stroj penize,
neni zarukou uspéchu. Uspéch je o tom védét, pro¢ jsem si
stroj zakoupil a co chci diky nému nabizet.

Odraza sa moderny pristup, digitalizacia a kreativita
vasich zariadeni aj do vasho sukromného Zivota? Ste aj
v sikromi kreativny a moderny?

Ja si myslim, Ze ano a moji blizci by potvrdili, Ze se to
projevuje dennodenné a ¢as se mnou je plny prekvapenti. To,
co platilo o paté uz nemusi platit o Sesté, takze vSichni musi
byt ve stiehu, aby se mnou stihali. Narodil jsem se ve znameni
Vodnate a kdyz mi jedna astrolozka délala horoskop
na miru, varovala v ném mé blizké, Ze jsem uplny prototyp
tohoto znament, coz se odrazi v upfeni mé pozornosti
na budoucnost. Mé osobné pfilis nezajima vcerejsek - jen
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trosku dnesek a nejvice zitfek. Nevim, jestli je to dano
hvézdami, ale jsem takovy.

Rik4 se, ze komici jsou v bézném zivoté smutni, ale pokud

to mohu aplikovat na sebe, nemam dvé tvafe. Osobni i pracovni
rovina jsou u mé stejné. Kazda prace vyzaduje jistou miru
improvizace a kreativity a tim, Ze ja jsem z rodiny divadelnikd,
mam to o trosku jednodussi. Metaforicky feceno, pokud
je premiéra 15. ledna, tak nemuze byt ani 20. ani 7. ledna

aje navas, jak to date dohromady. Kdyz jsme se nenaucili
tuhle pisent zpivat dvojhlasné, tak bude pouze jednohlasna,
ale bude tam. A to je cela filozofie kreativity pfi praci - kdyz

se to vSechno podafi, bude to super, ale kdyz se to nestihne
na 100 %, je potfeba to dokazat na 95 %. Ja nékdy svou

miru kreativity musim brzdit, protoze jedna véc je kreativita,
druha je proveditelnost a teti celkovy dopad. Pokud lidem
naskladate do tasky 20 vzorku a odprezentujete jim 10
prednasek, odejdou z akce zahlceni a frustrovani, a to je ta
nejhorsi véc. Misto toho jim dejte 5 vzork a 5 pfednasek

a o dva tydny jim poslete dalsich 5 vzorkt a budete védét,

ze nic nikde nezapadlo. Myslim, ze takovy pfistup je lepsi.
Nabidnéte lidem degusta¢ni menu a co jim bude chutnat
nejvice, to jim servirujte jako hlavni chod.

Kromé toho se také ¢asto snazime zasobovat nase zakazniky
rlznymi kreativnimi myslenkami a napady i mimo akee,
Castokrat pouze pfi béznych setkanich ¢ navstévach. Pak je
velmi pfijemné pfijit za mésic k témuz zdkaznikovi a vidét, jak
nasi myslenku zrealizoval, je dobr4, funguje a on z ni profituje.

Ako ste sa dostali k polygrafii? Ste vyStudovany
polygraf?

Ja jsem polygrafii studoval az dodate¢né, protoze jsem
se k ni dostal, da se Fici, omylem. Zivil jsem se nejprve jako
fotograf a pozdéji ¥idil obchodni oddéleni v jedné velké firmé.
V tom obdobi jsem nasel inzerat, v némz hledali nékoho
na prodej tiskovych zafizeni, a tak jsem se pfihlasil. Ja jsem
v podstaté ani pfesné nevédél, o jaka zafizeni jde, ale mél jsem
pocit, ze kdyz ma ¢lovék obchodniho ducha, dokaze prodat
cokoli. To si myslim i dodnes. O zafizenich a systémech se
toho ¢lovék dokaze naucit hodné, ale rozumét obchodu a mit
v sobé obchodnika, se naucit neda. Da se v tom zlepsit, ale ne
naucit se to.

Rekl jsem si v3ak jednu véc, pokud se mi polygrafie omrzi
a stane se pro mé rutinou, odejdu z tohohle odvétvi. Cim
Castéji si to Fikam, tim vice se mdj odchod odklada. Polygrafie
je nastésti kosatym odvétvim, ve kterém se neustale néco déje.
Vyvoj postupuje, véci se méni a to mé na polygrafii nesmirné
bavi.

Ste umelecky zaloZeny clovek, ktory sa zrejme -
vyplyvajiic z vasich odpovedi, nerad nudi. Co rad robite
vo volnom ¢ase?

Mé koteny jsou spojeny s uméleckymi mtizami. Vénuji
se fotografovani, hudbé, svétu, ve kterém jsem vyrustal.
Pro dnesek mohu fict, Ze pfipravuji vydani mé vlastni, dlouho
pripravované knizky, ale o tom se budeme bavit az o rok.

Zarozhovor podakovala Marianna Cabalova
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