spoloCnosti Micropix,

Aka je firma micropix o¢ami
konatela?

Nasa spoloc¢nost zacinala ako
rodinna firma, ktort sme zalozili
Styria spolo€ne aj s mojim nebohym
otcom. Po jeho odchode vystupil
z firmy jeden kolega - spolo¢nik
a zostali sme dvaja majitelia.

V sui¢asnosti fungujeme uz 13. rok
a svoje zameranie sme od pociatku
firmy radikalne nezmenili.
Venujeme sa produkcii klasickych
tlagiarenskych produktov, no svoju
pozornost zameriavame najma

na priemyselnu tla¢, pod ktoru
spadaju navody, manualy pre
elektroniku, auta a podobne.
Samozrejme, okrem tohto druhu
tlacovin dokazeme vyrobit aj iné,
klasické tlaCiarenské produkty, akymi
su vizitky, knihy &i plagaty.
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V malom slovenskom polygrafickom svete
pOsobi zopar dodavatelskych firiem,
ktorych kvalita sluzieb je pre dihodobu
spolupracu rozhodujuca. Rovnako tomu
bolo i v pripade spoloCnosti micropix

a Grafitec, ktorych dihoroCnym vztahom
neotriasla ani generacna vymena
predstavitelov spolocnosti. Rozpravali
sme sa s Karolom Bosakom, konatelom

Preco prave priemyselna tla¢? Ma
tato myslienka svoje hibsie dovody?

V zagiatkoch fungovania
spolo¢nosti sme si robili prieskum,
ktory ndm povedal viac o naSom
budidcom smerovani. Bertic
do uvahy vSetky vnutorné i vonkajsie
faktory, sme dospeli prave k tejto
myslienke, nakolko zavaznym
faktom celého prieskumu bola
nasa lokalita. V okoli Galanty totiz
Ziadna podobna tlagiaren v tom Case
nefungovala a zaroven tu rozbiehali
svoje posobenie nadnarodné
spolo¢nosti, ktorymi je okolie
Galanty aktualne posiate. Prave
s nimi sme nadviazali kontakty,

z ktorych mnohé zotrvali dodnes.
Postupne sme sa v tejto oblasti
vypracovali natolko, ze v su¢asnosti
okrem samotnej tlace manuélov

pre tieto firmy zabezpeujeme

i pridané sluzby, ako kompletizaciu,
balenie a distriblciu.

Napriek tomu, Ze sa vase portfélio
za 13 rokov posobenia nezmenilo,
urcite sa zmenilo strojové
vybavenie, ktoré vam pomaha
napiiat viziu firmy. Je to tak?

Nezmenilo sa len vybavenie strojové,
ale aj priestorové. DIhé roky pdsobila
na$a vyroba v Mostovej a len dva roky
dozadu sa nam podarilo prestahovat
sa do novych priestorov v Sali.

Co sa tyka produktov, zaklad tvoria
priemyselné tlacoviny pre B2B sektor.
Disponujeme v$ak aj digitalnou
technologiou, preto nam nerobi
problém tlacit i v malych nakladoch.

Portfélio firmy sa za tie roky sice
extrémne nezmenilo, no poziadavky



na produkty sa neustale menia. Prave
kvéli tomu sme museli zainvestovat
do nového strojového parku,

s vybavenim ktorého nam pomohla
firma Grafitec. Bol to sice dlhodoby
proces, pretoze pri investiciach
vacsich rozmerov si musi ¢lovek
zvazit svoje moznosti a schopnosti,
no podarilo sa nam dat dohromady
slusné technologické zazemie.

Vo svojej sfére su nase technolégie
urcite na najvy$$ej moznej Urovni.

O aké technolégie i§lo? Co tvori vas
ofsetovy technologicky park?

Tym, Ze poziadavky na produkty sa
neustale menia a klienti chcu brozary
raz falcované, potom zase lepené,
nasledne vo vazbe V1, museli sme
zainvestovat tak, aby sme vSetky
tieto poziadavky vedeli pokryt. Prva
technolégia od Grafitecu k nam
prisla pred zhruba siedmimi rokmi
a posledna, najdblezitejSia, ktora
mala za nasledok kompletnu obnovu
postpressu, sa konala dva roky
dozadu.

Pri tychto typoch nemalych investicii
je najnarocnejsie zmierit sa s tym,
Ze inovacia na polygrafickom trhu
sa hybe milovymi krokmi a vSetko,
¢o sme urobili dnes, bude uz zajtra
prekonané.

Zrejme tomu nasvedc¢uju
i poziadavky trhu.

Samozrejme. Preto nasu pracu
povazujem za neustaly kolobeh,
v ktorom ked’ ¢lovek zarobi peniaze,
musi znaénu ¢ast investovat
do novych technolégii. My, ako firma,
sme sa nikdy nehrnuli do investicii
bezhlavo a vsetky nase kroky
k obnove ¢i doplneniu strojového
parku boli len nasledkom dopytu
zo strany naSich zakaznikov.

Aké d’alSie vyhody so sebou
priniesla tato investicia?

Investicia do technolégie Horizon
cez Grafitec ich priniesla hned’
niekolko — doterajsia zakaznicka
spokojnost s touto zna¢kou
preukazala, Zze opétovna investicia
do nej bude spravnym krokom
a rychla reakcia Grafitec servisu
v pripade potreby zase zabezpedi
nasu spokojnost. Prave preto sme si
vybrali Grafitec. Niekomu sa méze

Karol Bosak, konatel’ spolo¢nosti
micropix a prezident spolo¢nosti Horizon,
Ejiro Hori

zdat tento doévod vyberu zvlastny,

no nas vztah s Grafitecom je velmi
pruzny, €o je v pripade potreby
servisu klu¢ové. Okamzité vyrieSenie
necakaného problému v kratkom
Case je to najddlezitejsie, Co dokazete
od dodavatelskej firmy dostat. Mali
sme tu predtym i starSie stroje, ktoré
nam servisoval odbornik z Ciech.
Trvalo defi, kym sme sa dohodli

na termine a dalSie dva, kym prisiel.
Teraz dokazeme problém vyriesit
este v ten derl, maximalne v den
nasledujuci.

S Grafitecom spolupracujeme este
od Cias, kedy na mieste Gregora
Mistrika bol jeho otec a na mojom
mieste moj otec, takZze nas vztah nie
je len o kvalite dodavky a servisu,
ale i o dlhodobych vztahoch, ktoré boli
vybudované eS$te nasimi otcami. A tie
by bolo $koda znicit.

Neuvazovali ste nikdy nad tym,
Ze svoju pozornost presmerujete
na iny produkt? Ze by gro vasej
produkcie tvorilo nie€o iné ako
priemyselné tla¢oviny? Je taka
sféra, do ktorej by ste sa chceli
dostat kvéli pripadnému zaniku
priemyselnych tlaéovin?

Priemyselné tlaCoviny nie su sice
nutnost, ale stale potrebna vec.
Kedysi bola ku kazdému televizoru
pribalena 800-stranova brozara
s navodom na pouZzitie vo viacerych
jazykovych mutaciach, dnes to
je leaflet alebo maximalne mala
brozurka s informaciami. Ja sam som
uvazoval nad tym, ¢i ma tento produkt
perspektivu, no ob&as som sa dostal
do situacii, kedy som sa bez moznosti
internetového pripojenia potreboval
dostat k informacii o produkte
a hadajte, kde som ju nasiel -
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v brozure. Tento produkt by som
prirovnal k automapam. Kazdy ma totiz
GPS, ale ¢o ak sa dostanete do oblasti
bez signalu? Pouzijete mapu. Mohol
by som pokracovat v dalSich a dalSich
prikladoch, v ktorych mi fyzicky
pritomna informacia na papieri dala
vacsiu istotu ako ta digitalna.

Co sa tyka zvaZovania inych
tlaCovych oblasti, bol by som
rad, keby sme sa vedeli dostat
hibSie do obalovych technologii.
Uvedomujem si vSak, ze je to
diametralne odliSna oblast, v akej
sa hybeme a takisto technologie
potrebné na jej vybavenie su extrémne
drahé. Tento druh technoldgie je
takisto naro¢ny na priestorové
vybavenie, ¢o by bolo v naSom
pripade dalSou komplikaciou. Uvidime,
ako sa bude vyvijat trh aj v sUvislosti
s pandemickymi opatreniami a ich
dopadom. Ako som uz spominal, nas
strojovy park sme vzdy prispésobovali
dopytu. Nebolo to tak, ze by sme
zakupili stroj a ¢akali na zakazky.

Nacrtli ste tému naroéného
obdobia, ktoré prezivame vsetci bez
rozdielu. Aky dopad ma sucasna
situacia na vas biznis?

Jedna vec je, ze musime
investovat do ochrannych pomécok
a presviedcat ludi, Ze musia
dodrziavat opatrenia. To znamena,
ze naklady su vysSie, ale odbyt,
bohuzial, nizsi. NaSe vyrobky sice
putuju do celej Eurdpy, biznis vSak
zavisi neustale od konzumenta.

Ak niekto nekupi auto, Ci televizor,
pokles je znatelny a v tomto roku ho
citime i my. Hovori sa, Zze kamenné
predajne tvoria zhruba 60 %

objemu predaja tovaru, zvysok tvori
internetovy predaj, €o bolo krasne
vidiet na nasich objednavkach, ktoré
nam v obdobi prvej viny pandémie
klesli presne 0 60 %. Zaujimavostou
je fakt, Ze ndm stupli objednavky

na manualy pre televizory, ¢o
znamena, ze ludia pocas koronakrizy
zacali nakupovat televizory asi v takej
miere, ako to byva pred Vianocami,
¢o je top sezona pre tento segment
elektroniky. Jesen v polygrafii byva
silna, no vSetci uz teraz citime, ze tato
jesen bude Uplne ina ako ostatné.

& Za rozhovor podakovala
Marianna Cabalova





