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Ladislav Palecek je
absolventem Prazské
fotografické skoly

a nasledne navstevoval
Institut vytvaré fotografie

pfi Moravskoslezské
univerzité. Ucastnil se
mnoha fotografickych vystav
a domacich i svetovych
soutezl, kde ziskal radu
vyznamnych oceneni,

avsak jeho profesni kariera
ho od fotografie postupné
privedla k polygrafii,

V managementu spoleCnosti
Canon pusobi jiz od roku
1997 a od roku 2020

je reditelem oddéleni
profesionalniho produkeniho
tisku. V nasledujicim
rozhovoru jsme si s nim
povidali nejen o stavu
byznysu postizeném
koronavirovou pandemii,

ale i novych prilezitostech,
které pro firmy a jejich
zakazniky vznikaji zejména
diky technologii inkoustoveho
produkcniho tisku.
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Cim je pro vas osobné zajimavy
pravé segment polygrafie?

Mam cely zivot velmi blizko
k zobrazovani a vizualnimu uméni
a da se fici, ze polygrafie je takovym
prirozenym prisecikem mezi
zobrazovanim, vizualnim vytvarnym
umeénim a technologii. Naptiklad loni
jsme navézali Uspésnou spolupraci
s Museem Kampa u pfilezitosti
stych narozenin mecenasky
Medy Mladkové. Nejprve jsme
naskenovali a vytiskli velkoformatové
fotografie z jejiho soukromého
archivu a nasledné jsme na nasem
showroomu vytiskli na stoji Arizona
1380 vérnou repliku slavného obrazu
FrantiSka Kupky Katedrala, na niz se
nam podafilo zachytit i reliéf malby
véetné tahu stétcem. Podobné
projekty mi pfinaseji radost a zaroven
pracovni uspokojeni.

Polygrafické odvétvi vSak bylo také
znacné postizeno koronavirovou
krizi. Jak se promitla do byznysu
Canonu v Ceské republice?

Dopad pandemie jsme samoziejmé
pocitili a stale pocitujeme. Jiz
na zacatku pandemie v roce
2020 jsme vyrazny negativni vliv
zaznamenali predevSim v oblasti
velkoformatového tisku pro reklamni
agentury, a to jak z dlvodu témér
nulového konani spoleéenskych,
kulturnich a sportovnich akci,
tak predevsim veletrhd, vystav
a sympézii. Na druhou stranu
jsou i typy tiskovin, napfiklad
personalizované katalogy zasilkovych
obchodd, které se naopak tisknou
vice nez dfive.

Co je v8ak pro nas v tomto
obdobi klicové a zasadné dilezité,
je maximalné podporovat véechny
nase partnery a zakazniky a véfim,
ze se nam to dafi. Hovofim pfedevsim
0 zajisténi 100% servisni podpory
i za podminek striktnich opatreni
na stranach zakaznikl a dalSich
omezenich, ktera musime vSichni
respektovat.

Obalka tohoto cisla je
personalizovana a vytisténa

na inkoustové tiskarné VarioPrint
iX. Vidite nové prilezitosti

pravé v oblasti inkoustového
produkéniho tisku?

Soucasna situace je stale
obtizna, ale na druhou stranu
nabizi pfilezitosti nejen pro nas,
ale predevsim pro nase partnery
a zaékazniky. Hovofim ted’ napfiklad
o malonakladovém digitalnim
tisku knih ¢i tisku na vyzadani. Jak
vime, uzavieni se nevyhnulo ani
knihkupectvim, a to pravé v dobg,
kdy lidé maji diky riznym omezenim
pohybu vice ¢asu a prostoru
na Cetbu svych oblibenych knih. My
se jiz nékolik let vénujeme tomuto
segmentu a jsme v kontaktu s mnoha
vyznamnymi tiskafi a nakladatel,
se kterymi hovofime o novych
obchodnich modelech spojenych
s digitalnim tiskem knih i dalSich
polygrafickych produkt(. Pfedevsim
v této dobé vnimame digitalni tisk
knih jako obrovskou pfilezitost,
jak pruzné reagovat na pozadavky
zéakaznikl, uspokojovat jejich
objednavky prostfednictvim
internetovych portald, eliminovat
skladové zasoby knih i souvisejici
logistiku, ale pfedevSim mit penize
za prodej knih jesté pred jejich
vyrobou, coz vétsinou standardni
model komisnim prodejem
prostfednictvim distributora
a knihkupce neumoznuje.

Které trzni segmenty jsou pro vas
tedy klicové?

Z pohledu inkoustového
produkéniho tisku bych rad zminil
dvé zasadni oblasti, které vnimame
jako klicové. Jednak je to oblast
tisku transakénich dokumentt
a direct marketingovych aplikaci,
kde jsme dlouhodobé jak lokalni,
tak i svétovou jedniCkou, a tuto pozici
chceme kazdym rokem nejen obhdjit,
ale dale rozvinout a posilit. Hovofim
predevsim o aplikacich z oblasti
tisténé personalizované reklamy,

a to ne jiz jen formou individualizace
osloveni, ale predevsim obsahu
sdéleni, coz diky spojeni se znalosti
nakupnich zvyklosti zakaznik{
umoziuje vytvofrit letak, katalog
slozeny z nabidky produktd a sluzeb
na miru kazdému z nas a tim vyrazné
zvysSit nakupni odezvu.

Druhym segmentem, ktery
vnimame jako rlstovy a je pro nasi
spole¢nost klicovym, je pravé
oblast aplikaci Graphic Arts neboli
typicky polygrafickych produktd.
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Inkoustova digitalni tiskova zafizeni
Canon jsou jiz ¢astou technologii,
kterou vyuzivaji ofsetovi tiskafi vedle
svych konvenénich technologii, a to
i zasluhou archové tiskarny VarioPrint
iX 3200. Zakaznici maji pozadavky
na vysoce kvalitni a rychlou vyrobu
Casto malych naklad( s udrzenim
nizkych vyrobnich cen a my
vénujeme maximalni usili pfi vyvoji
tiskovych technologii, abychom jim
v tomto dokazali vyhovét.

Jaka je z vaseho pohledu

na sou¢asném polygrafickém
trhu pozice spoleénosti Canon
z hlediska portfolia aktualné
nabizenych produktt?

Od doby, kdy se produkéni
inkoustové tiskarny — tehdy témér
vyhradné kontinualni — zacaly
ve vétsi mife objevovat na svétovém
trhu, tedy kolem roku 2008, si
spole¢nost Canon vybudovala
portfoliem nabizenych produkénich
inkjetovych tiskaren, ale také pozici
spolecnosti s nejvétSim podilem
na tomto trhu. Prvni produkéni
inkjetové tiskarny byly — mimo jiné
i diky tehdy dosahované kvalité
a potisknutelné skale médii — cileny
primarné do oblasti transak¢énich
tiskdl, kde primarni je informacni
hodnota tiskoviny pfed jeho vizualni
strankou. Teprve s dynamickym
vyvojem tiskové technologie jako
takové a zaroven s rlstem kapacit
vypocetni techniky potfebné
pro rychlé a bezchybné zpracovani
obrovského mnozstvi dat ve vysoké
kvalité zacaly byt inkoustové tiskové
systémy nasazovany do oblasti
Graphic Arts, tedy vyuzivany
pro produkci tradi¢né polygrafickych
aplikaci. A pravé tam ma v soucasné
dobé spole¢nost Canon asi nejvic
co nabidnout. Produktové fady
kontinualnich tiskaren ColorStream
a ProStream a archové tiskarny fady
varioPRINT iX jsou v sou¢asné dobé
na technologické Spicce toho, co Ize
v oboru nalézt, E¢emuz odpovida
i jejich podil na tomto trhu. Archova
inkoustova tiskarna varioPRINT
iX, ktera byla odborné verejnosti
spolecnosti Canon predstavena
témeér presné pred rokem, je dle nas
pravé pro Cesky a slovensky trh tou
nejzajimaveéjsi volbou.
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CO JE VSAK PRO NAS V TOMTO OBDOBI KLICOVE A ZASADNE
DULEZITE, JE MAXIMALNE PODPOROVAT VSECHNY NASE
PARTNERY A ZAKAZNIKY A VERIM, ZE SE NAM TO DARI,

Pro¢ je pravé tato fada archovych
tiskaren vhodna pro ¢esko-
slovensky trh?

Cesky a slovensky polygraficky
trh je v mnoha ohledech specificky.
Funguije tu velky pocet tiskovych
subjektl, véetné sttednich a malych,
které produkuiji relativné nizké tiskové
objemy, vétSina z nich méa vysoce
univerzalni produkci a potfebuje
zpracovavat Sirokou skalu materiald.
Zaroven u nich zastava znaény
podil lidska prace, ne vzdy maji
uspokojivé vyreSené workflow, ¢asto
je trapi zastaralé vybaveni, mnohdy
neflexibilni, tradi¢ni polygrafii
poplatné obchodni modely a z toho
vSeho plynouci vysoka konkurence
v oboru, silny tlak na cenu a nizké
marze. Archové tiskarny rady
varioPRINT i byly uvedeny na trh
priblizné pred péti lety a od té doby
do uvedeni jejich nasledovnika —
varioPRINT iX - se jich celosvétové
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prodalo pres 300 ks, coz v této
kategorii nema obdoby. Tiskarny
fady varioPRINT i poprvé v archové
podobé nabidly tisk v kvalité
srovnatelné s ofsetem, moznost
potisku natiranych ofsetovych médii,
véetné lesklych, vysokou produktivitu
a uptime. Jejich nasledovnik,
tiskarny fady varioPRINT iX, jesté
dale zvysily kvalitu tisku, rychlost

a produktivitu, odstranily nékteré
kompromisy u uréitych typt médii

a zvysily komfort a jednoduchost
obsluhy. Tyto tiskarny jsou proto
idealnim nastrojem pro tiskare, ktefi
produkuji Sirokou paletu riiznych
typ aplikaci s vyuzitim Siroké

Skaly médii, véetné tradi€nich
ofsetovych, pozaduiji rychlou
obratkovost zakazek a obsluhuji
velky po¢et mensich zakazek.

V soucinnosti s optimalizovanym
workflow, vyuzitim SW nastrojd

a know-how spole¢nosti Canon,

s moznosti prediktivni servisni péce

a v kombinaci s partnerskymi offline
i online dokonCovacimi zafizenimi tak
tiskari ziskavaji nastroj, ktery de facto
v tomto segmentu trhu dosud nebyl
k dispozici. To vSe pfi provoznich
nakladech, které pro vhodny typ
zakazek a pfi vyuziti vSech pridanych
hodnot, které digitalni tisk nabizi,
umozriuje dosahovat vyssich obratl

i marzi a ziskavat nové obchodni
pfilezitosti, které byly dosud diky
chybéjici technologii nedostupné.

V polygrafickém odvétvi jsou
dulezité osobni vazby se
zakazniky. Jak se vam dafi je
oslovovat v dobé, ktera osobnim
setkanim pfrilis nepreje?

Je pravda, Ze situace je ted’
v Ceské a Slovenské republice jsou
i tak nadale v blizkém kontaktu
s ofsetovymi i digitalnimi tiskafi
a také dalsimi subjekty, aktivnimi
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v polygrafii a Graphic Arts trhu.
Oslovujeme nejen nase pfimé
zéakazniky, ale i jejich klienty, jako
jsou nakladatelé, reklamni agentury,
korporace, utilitni a finan¢ni
spolecnosti, obchodni fetézce

a vyrobni zavody.

Hovofime s nimi jak osobné, tak
také prostfednictvim audiovizudlnich
technologii. V letoSnim roce jsme
opakované usporadali online
diskuze spojené s online prezentaci
a tiskovymi testy konkrétnich aplikaci
pro konkrétni zdkazniky. V praxi
to vypada tak, ze pod NDA nam
zédkaznik poskytne sva konkrétni
data, z nichz mu v nasich CEC
(Customer Experience Centrech)

v Poingu u Mnichova €i v holandském
Venlu vytiskneme pozadované
vystupy a otestujeme vSe presné

dle jeho prani, a to hned dvakrat,
poprvé tak, aby poté v ramci online
jednani uz tyto vytisky drzel fyzicky

v ruce a mohl hodnotit jejich kvalitu
a podruhé ve chvili, kdy probiha
online prezentace jim pozadované

a testované technologie opét na jeho
zivych datech a souvisejici diskuze.
Zakaznik tak ma v realném Case
moznost navstivit nase CEC, sledovat
prezentace i tisky vlastnich uloh,
drzet v ruce vysledné tisky a zivé
diskutovat jak s obsluhou strojd,

tak se vSemi odborniky i pfipadnymi
uzivateli, ktefi s prisluSnou
technologii jiz v redlu pracuji. A to
vSe bez nutnosti cestovat, tedy

i s Usporou ¢asovou a finanéni.

O tuto formu testovani a prezentaci
je ted u nas opravdu velky zajem

a ukazuje i jeden ze zpUsobd, jak
do budoucna s nasimi partnery

a zakazniky pracovat jesté rychleji,
elegantnéji a efektivnéji.

S nasimi partnery ovSem Casto
hovofime i prostfednictvim seminard,
které poradame kazdoro¢né

na mezinarodni Urovni a kde se
snazime sdilet trendy a propojovat
potfeby zadavatell tisku s jejich
tiskari. Pro oblast transak&nich

a direct marketingovych aplikaci
organizujeme kazdy rok na podzim
seminar Future Promotion Forum

a pro oblast tisku knih seminar
Future Book Forum. Navstévnost
obou seminafd se kazdy rok zvysuje
a pocet Ucastnikd se pohybuje

ve stovkach zastupcl firem z dané
oblasti. Loni se kvdli koronavirovym
opatrenim obé akce uskutecnily
virtualné a setkali se s velkym
ohlasem. NaS$i zédkaznici je vnimaji
jako velmi pfinosné, protoze se
nejedna o pouhé produktové
prezentace. Své zkusenosti zde
sdileji skute¢ni odbornici a vidéi
osobnosti napfi¢ Evropou z oblasti
reklamy, marketingu, nakladatelstvi,
Skolstvi a dalsich segmentd, jichz je
tisk nedilnou soucasti.
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